Hier noch ein paar Tipps fur das Bankgespréach

Ein Antrag bei einer Bank oder Sparkasse ist Voraussetzung fir die Gewahrung von staatlichen
Fordermitteln. Schon beim ersten Treffen entscheidet sich meistens, ob der Mitarbeiter des
Kreditinstituts Sie unterstitzt - und IThnen damit den Weg zum optimalen Finanzierungsmix ebnet.

Vereinbaren Sie rechtzeitig einen Gesprachstermin.

Machen Sie dabei - je nach Organisationsstruktur des Instituts - ein Treffen mit den Fachleuten fir
Forderprogramme aus. Fragen Sie bei dieser Gelegenheit nach, welche Unterlagen schon vor dem
Gesprach bendtigt werden, z.B. der Businessplan.

Bereiten Sie sich sorgfaltig auf das Gesprach vor.

"Warum wollen Sie sich selbststéandig machen?" und "Warum hat lhre Geschéftsidee bessere
Marktchancen als &hnliche Produkte oder Dienstleistungen?" sind Fragen, die Ihnen der Bankberater
sicher stellen wird.

Behalten Sie das Ziel des Gesprachs vor Augen.

Zunachst Giberzeugen Sie die Bank oder Sparkasse, Ihr Projekt zu finanzieren. Dann suchen Sie
gemeinsam nach der ginstigsten Losung. Die lautet normalerweise: 6ffentliche Fordermittel erganzt
durch ein Darlehen der Hausbank.

Treten Sie selbstsicher und beharrlich auf.

Zeigen Sie,dass Sie 100-prozentig hinter den geplanten Investitionen und lhrer Geschaftsidee stehen.
Machen Sie Ihrer Bank klar, wie sehr Ihnen an einer guten Zusammenarbeit gelegen ist und dass Sie
in Zukunft intensiv Uber den Fortgang lhres Unternehmens informieren wollen.

Sprechen Sie von sich aus das Thema 6ffentliche Fordermittel an.

Kreditinstitute arbeiten gewinnorientiert, bemuhen sich also, ihr Geld zu méglichst guten Konditionen
zu verleihen. Verstandlich, dass ihre Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter nicht immer auf preisginstige
staatliche Finanzquellen verweisen.

Sammeln Sie vor dem Gesprach Argumente fir den Einsatz 6ffentlicher Fordermittel.

Das kbnnen z.B. der Verzicht auf Sicherheiten, niedrigere Zinsen oder liquiditdtsschonende,
tilgungsfreihe Jahre am Beginn der Laufzeit sein.

Uberlegen Sie, welche Sicherheiten Sie fiir einen Kredit anbieten kénnen.

Kreditinstitute missen bei der Vergabe grof3e Vorsicht walten lassen und bestehen deshalb auf einer
weitreichenden Absicherung ihres finanziellen Engagements. Bieten Sie aber keinesfalls Ihr ganzes
Vermogen als Sicherheit an, sondern behalten Sie immer einen "Notgroschen" zuriick.

Rechnen Sie damit, dass nicht jede Bank Ihr Vorhaben finanzieren will.

Vereinbaren Sie deshalb Termine bei verschiedenen Kreditinstituten. Im Bereich der
Wohnungsbauférderung kénnen auch Bausparkassen lhre Antrage entgegennehmen.




Achtung: Wer Fordermittel nutzen mochte, muss unbedingt die Fristen einhalten.

Beantragen Sie die Férdermittel vor dem Beginn der Investition beim Kreditinstitut - zwischen Antrag
und Auszahlung des Geldes kénnen Wochen oder mehr vergehen. Kalkulieren Sie die
Bearbeitungszeit der Bank oder Sparkassen zuséatzlich mit ein.

Haben Sie schon ein Existenzgriindungsseminar besucht?

Es hilft Innen bei der Vorbereitung Ihrer Existenzgriindung und bei den ersten Schritten als
Unternehmerin und Unternehmer. Anbieter sind u.a. die IHK, Handwerkskammer, Bundesagentur fir
Arbeit.

Haben Sie eine Existenzgrindungsberatung lhrer IHK/Handwerkskammer wahrgenommen?

Die Kammern verfligen Uber umfangreiche Kenntnisse, die fir Griinderinnen und Grinder interessant
sind, u. a. Uber Branchenvergleichszahlen. Alternativ: Haben Sie Ihren Fachverband um Rat gefragt?

Haben Sie lhren Businessplan selbst erstellt?

Durchleuchten Sie zunachst Markt und Wettbewerb und erarbeiten Sie dann den Businessplan. Das
ist eine wichtige Vorbereitung auf Ihre kiinftige Selbststandigkeit, da Sie sich mit allen Facetten des
Konzepts, des Investitions- und Finanzierungsplans, der Umsatz- und Ertragsvorschau und des
Liquiditatplans eingehend befassen. Tipps finden Sie unter www.kfw-mittelstandsbank.de in der Rubrik
Grunderzentrum/Planungsphase/Businessplan. Lassen Sie den Businessplan ggf. von einem Berater
der Kammer oder einem Steuerberater/Unternehmensberater optimieren, aber prasentieren Sie ihn
Ihrer Hausbank selbst! Dies wird Ihr erster aktiver Verkaufsprozess als Unternehmerin oder
Unternehmer sein. Ubrigens: Planen Sie Ihre Investitionen und den Betriebsmittelbedarf fir
mindestens zwei Jahre, damit Sie sicher sein kdnnen, dass lhre Hausbank Sie bei planmaRiger
Entwicklung Ihres Unternehmens auch lber die Startphase hinaus begleitet.

Sind Sie Uber die 6ffentlichen Forderungsmaoglichkeiten informiert?

Nachrangdarlehen starken lhre Eigenkapitalbasis. Blirgschaftsbanken und die teilweise
Haftungsfreistellung beim KfW-StartGeld reduzieren das Hausbankrisiko. Zielfiihrende Informationen
erhalten Sie bei der KfW Mittelstandbank, Servicenummer: 0180 1 241124*, www.kfw-
mittelstandsbank.de, Gber die Forderdatenbank des Bundesministeriums fur Wirtschaft und
Technologie, www.bmwi.de, und unter www.existenzgruender.de. Wie die teilweise
Haftungsfreistellung funktioniert, erfahren Sie unter

www.kfw-mittelstandsbank.de in der Rubrik Service/FAQ oder auf der Seite 33. Auskunft zu den
offentlichen Burgschaften erteilt der Verband der Birgschaftsbanken, www.vdb-info.de.

Lassen Sie auch andere fiir sich sprechen.

Eventuell verstarken Sie ihre Chancen, ein Kreditinstitut fur einen Férderantrag zu gewinnen, wenn Sie
bereits eine Stellungnahme/einen Beratungsbericht einer/s Kammer, Wirtschaftsprifers,
Berufsvertretung, Unternehmensberaters vorlegen kénnen. Klaren Sie, ob Ihre Industrie- und
Handelskammer oder Handwerkskammer bereit ist, Kreditinstituten Auskunft tiber ihre Einschatzung
eines Grinderkonzepts zu erteilen.




Nutzen Sie die Marktwirtschaft auch bei der Finanzierung.

In vielen Férderprodukten haben wir das risikogerechte Zinssystem eingefiihrt. Unterschiedliche
Banken beurteilen das mit einer Darlehensvergabe verbundene Risiko unterschiedlich, was sich
letztlich niederschlagt. Verhandeln Sie daher am besten gleich parallel mit mehreren Banken. Naheres
unter www.kfw-mittelstandsbank.de, Risikogerechtes Zinssystem. Und: Falls eine Bank den
Finanzierungswunsch ablehnt, haben Sie ein weiteres Eisen im Feuer und missen nicht die
Gesprache von vorn beginnen.

Lassen Sie sich bei einer Ablehnung von der Bank die konkreten Griinde nennnen.

Verabreden Sie deshalb auch nach einer schriftlichen Ablehnung ein Gesprach. Nutzen Sie diese
Angaben, um gegebenenfalls Ihr Konzept nochmals zu Uberarbeiten und es dieser bzw. einer anderen
Bank erneut vorzustellen.

Surf-Tipp: Trainieren Sie mit dem eTraining des BMWi.

Um noch besser auf das Bankgesprach vorbereitet zu sein, kénnen Sie das neue eTraining-Tool des
Bundesministeriums fir Wirtschaft und Technologie nutzen. Lesenswert ist zudem die Broschire
"Vorbereitung auf das Bankengesprach" des BMWi. Beides erreichen Sie unter
www.existenzgruender.de/etraining/etraining.htmil.




